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    补偿贸易是在信贷的基础上，由一方国家买进国外提供的机器、设备、原材料、生产技

术等，不用现汇或不用全部现汇支付，而以商品偿还全部或部分价款，可以一次付清，也可

以分 期 分 批 逐年 进 行 偿 还 。

    目前 ， 这 种 补偿 贸 易 的 方 式 ，在 国际 贸 易 中 占有 一 定 的地 位 ， 具 有 一 定 的 规模 。 从 机器

设 备 出 口方 来 看 ， 可 以增 加 贸 易 的机 会 ，扩 大 产 品 的销 售 ，而 且 还 可 以得 到 比较 稳 定 的 原 料

来 源 或 回 头 产 品， 以及 其销 售 利润 ； 对 机 器 设 备 进 口方 来 说 ， 可 以充 分 利 用 国外 市 场 的 外 汇

资金，进口先进技术设备扩大出口商品的生产，偿还贷款的同时，还可以增加销售的外汇收

入 。补偿 贸 易搞 好 了对 双 方 都 是 有 利 的 。

    一九 七 九 年 ， 我 国与某 国在 两 国五 方（我 国 的进 出 口分 公 司 、 工 业 公 司 、中 国银 行 分 行；

某 国 的贸 易公 司 和银 行 ）共 同对 中 国 × ×矿 山充 分 考 察 的 基 础 上 ， 交 流 了开 发 矿 山技 术 之

后 ，经 过 共 同努力 ，于 四 月 份 达 成 了 “发展 中 国 × ×矿 生 产 的 补偿 贸 易协 议 ” ， 包 括 “采矿 、

运输等设备有关备件合同”、 “矿石偿还合同”，与此同时还签订了“借款议定书”。这笔

补偿 贸 易 ， 我 们 利 用 贷 款 从 外 国 引进 采 矿 设 备 和装 载 、运 输 机 具 材 料 ， 以 出 口产 品— —矿 石

偿 还 贷 款 ， 总 共三 年 期 限， 金 额 与 规 模 虽 不 大 ，但 效 益 很 好 ， 是 补偿 贸 易成 功 一 例 。

    一 、 补 偿 贸 易 的内 容

    （一 ）为 实 现 我 国 × ×矿 第 一 期 工 程 形 成 二 十 万 公 吨 生 产能 力 ， 用 补偿 贸 易 的 方 法 引进 采

矿设备、运输机具和化验器材，我们则用增产的矿石产品， 以等量价值归还引进设备的价款
和 利 息 。

    （二）引进设备器材和用以偿还的矿石产品价款，均以外币计算，一次作价，分批交货，

分 年偿 还 。

    （三）我国某工业公司与外国某银行签订 “借款议定书”。借款金额为全部进 口设备器材

的总值（约为四百一十四万零二百一十美元）。此款的60% ，规定在二十四个月内还清，年利

率6% ；其余的40% ，规定在四十七个月内还清，年利率6.4% ，每六个月计算利息一次。计

算年利以三百六十天为一年，用出口矿石的价款偿还借款本金和利息。

    此 借 款 由我 中 国银 行 某 分 行 出具 保 函 担 保 。

    有关贷款的管理费和承担义务费， 由我工业公司付给对方银行 0.1% 管理费。关于承担

义务费问题经双方友好协商，同意借款次数在六次以内者免收承担义务费，第七次开始由贷

方付给该银行按年率0.2% 计算的承担义务费。两项费用均用出口矿石所得价款付给。

    （四）全部引进的设备及器材从签订合同之 日起，六个月内交货。根据引进贷款总值加利

息，我方需要六万公吨矿石偿还，到一九八二年底前，分年分批还清本息。



    二 、经 济 效 益

    该项补偿贸易，在不动用国家外汇的情况下，利用国外银行资金引进采旷设备和装载、
运输机具材料，扩大我国地方矿石生产能力，加速旷山建设，为该矿的稳产、增产打下良好

的基础。一九八〇年生产矿石十五万公吨，偿还二万五千公吨，内销五万五千公吨，另出口

收汇七万公吨；一九八一生年产矿石十八万公吨，偿还二万五千公吨，内销七万五千公吨，

出口收汇八万公吨；一九八二年预计生产二十万公吨。偿还一万公吨，内销八万公吨，出口

收汇十一万公吨，在三年补偿期内，既还清了借款六万公吨，增加了矿石内销量二十一万公

吨，又扩大了出口二十六万公吨，为国家增创外汇约一千三百万美元。

    三 、两 点经 验

        （一 ）加 强调 查研 究， 争取 主 动

    这次与该外商谈判，从开始我方就注意掌握国际市场货币、机械设 备 价 格 和对方的情

况，加强了调查研究，因此，在谈判中比较主动。如对方第一次报价比较高， 由于我方掌握

了近期中国机械 设备进出口总公司和其他外商的成交价比对方报价低 5—25% ，经向对方提

出后，对方就表示愿按我近期成交价成交。仅一百三十台装卸机械就少花了二十多万美元。经

过多次谈判，对其他设备的报价也都减少5—20% ，个别的减少25% 。使总成交设备的价款比

对方原报价共减少约三十万美元。又如我们对进口设备和出口补偿商品的市场价格作了调查

研 究 ， 根 据 市 场 行情 的 可 变 情 况 ，认 为 一 次 作价 对 我 有 利 ， 因 此 在 谈 判 中争取 一 次 定价 ， 避

免 了 可能 因市 场情 况 变 化 多 端 而 造 成 损失 和 被动 。

                      （二 ）加 强 协 作 统 一 对 外

    开 展 补偿 贸 易 涉 及 到较 多方 面 ，如 外 贸 部 门 、 国 内生 产 部 门 、工 业 管 理 部 门 、银 行 、 海

关 、 商 检 等 等 ， 必 须 加 强 配 合 ， 统 一步 调 ， 才 能 在 谈 判 中争取 主动 。 这 笔 补偿 贸 易 一 开 始 就

成 立 了谈 判 小 组 ， 由地 方 建 委 和外 贸局 领 导 同志 担 任 组 长 、 副 组 长 职 务 ， 成 员 分 别 由地 方 建

材 局 、 中 国银 行 、进 出 口分 公 司 ， 以及 基 层 矿 等 组 成 ， 国家 建 材 总局 、 进 出 口总 公 司 的 同志

也参加了谈判全过程，並及时给予指导。在同外国银行的借款谈判中，又得到中国银行总行

的 支持 。谈 判 前 ， 拟 定 了 谈 判 方 案 ， 谈 判 过 程 中， 及 时 编写 “谈 判情 况 汇报 ” ， 与 有 关部 门

通气 ， 因此 ，使 参 加 谈 判 小 组 的 工 作 同志 ， 都 感 到 方 向 明确 ， 要 求 具 体 ， 工 作 信 心倍 增 。

    这笔补偿贸易是按照我国与对方各自的需要与可能，根据平等互利的原则，而顺利地达

成了协议。它有利于长期稳定发展双方的贸易关系。

    当前，在我国生产力水平还较低，科学技术较落后，建设资金较短缺，而劳动力较充沛

的情况下，充分利用补偿贸易方式，引进一些关键技术、设备，采用类似这种投资少，收效

快，时间短，创汇多的作法，来发展我国生产、解决国内消费需要並扩大出口贸易，促进国

民经济调整，加快四化建设的进程，是有着不可忽视的积极作用的。


