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    广 告作 为一 种 传 递 信 息

的工 具， 是 促 进 销 售 中最 通

用 的方 式 。在 西 方 资 本 主 义

国 家的 企 业 里 ， 广告是 企 业

主 推 销 其 产 品普 遍运 用 的 手

段 。 通 过 报 刊 、杂 志 、电视 、

电台 以及 其 他 媒 介 ， 运 用 特

大醒 目的标 题 或 新 奇 的 报

导 ，或一 帧 美丽 引人 的 图 片

或照 片， 唤 起 人 们 的 注 意 ，

引起 购 买 者 的兴 趣 ， 促 使 他

们 作 出 购买 的行 动 ， 最 终 达

到 企 业扩 大 销 售 的 目的 ， 这

就 是 广 告的作 用 。 广 告 学 家

把 这 一 过程 称 之 为 “AIDA”

概 念 。（ AI DA 是 getting
at t ent ion ，hold ing int er es t，

arou sing desir e，ob tain ing
act ion的简 称 ）

    广 告 既是 企 业 直 接 向现

有 和 潜 在 市 场 进 行 宣 传 的一

种 手段 ， 它 必 然是 在 国 际市

场上 竞 争 的 必不 可少 的 有 力

工 具 。 因此 ， 西 方 企 业 主不

惜 耗 资钜 万， 不 但 在 国 内大做 广 告而 且 把 广

告 渗透 到 世界 各个 角落 ， 不 遗 余 力 地 向各个

潜 在 目标 市 场 进行 宣 传， 最 大 限度 地 推 销 他

们 的产 品 。近 年 来， 随 着 我 国对 外 贸 易的 日

益 扩 展 ， 外 商 要 求 来 我 国刊 登 广 告 的事 例 也

越 来越 多 。

    刊 登 外 商 广 告是 整个 广 告 业 务 的一 个 组

成 部 分， 也是 开 展 对外 贸 易 的必 然产 物 。 它

对 介 绍 国外 先 进 产 品 ，沟 通 先 进生 产 工 艺 ，促

进 彼 此 间商 业 交 往 是 有 其一 定 作 用 的 。如 国

外 厂 商 在 有关 专 业 性 杂 志上 刊 登 各 种 推 土 机

械 产 品 、各种 煤 炭 开 铲 机 和 各 种 医疗 器 械 产

品广 告 以及 有关 资 料 的 介 绍， 对 增 加 我 工 业

部 门对 国外 产 品 的 了解 ；对 进 口这 些产 品时

加 以选 择是 有一 定 参 考 价值 的 。又如 三 菱 、丰

田汽 车 广 告 和 卡西 欧（Casio）夏 普 （Shar p）

计 算 器 广 告 以及 家用 电器 、

手 表 等 陈 列橱 窗 广 告 和设 立

维 修 服务 台 的 广 告， 对 促 进

国 内 同类 产 品升 级 换 代， 提

高质 量， 改进花 色 品种 和 包

装 装 潢 都 有 其 积 极 的 作 用 。

同时 ， 接 受 外 商 在 国 内刊 登

广 告 ， 也 可 以增 加 为数不 小

的 非 贸 易外 汇 收 入 。因此 ，积

极 开展 这 项 业 务 是 必 要 的 。

    上 海 自1979年 起开 展 外

商 广 告 业务 以 来， 已和十 几

家 广 告 公司 在 平 等 互 利 的基

础 上建 立 了广 告 业 务 关 系，

接 受 了 日本 、美 国 、英 国 、

法 国 、西德 、瑞 士 、香 港 等

七 个 国 家和地 区 的 外 商 广

告， 分 别在 国 内有 关 报 纸 、

杂 志上 刊登 ，同时 通 过 电台 、

电视 台 广 播 或播 放 ，並 采 用

灯 箱 、橱 窗 、路牌 等 多 种 媒

介 形 式 进 行 宣 传， 获 得 一 定

的 效果 ， 得 到 了各方 面 的赞

许 ， 外 商 也深 表 满 意 。 但 从

当前 情 况 看 ， 也 存 在 一 些 问题 ， 主要 是 新登

广 告项 目不 多 ， 有逐 步 下 降 的 趋势 。 其 原 因

可能 是 由於 某 些 产 品， 我 国 已能 自制 ， 进 口

数 量 有 所 减 少， 外 商 因销 量 不 大 ，刊 登 广 告

的 兴 趣 减 退 ；或者 是 我们 缺 乏主 动 经营 的积

极 性 ， 等 客 上 门， 能 登则 登 ，不 能 登就 算 ，

缺 少 统一 规 划 。 为 了使 此 项 业务 能 正 常 开

展 ， 现 提 出如 下 建 议， 供 有 关 单 位 参 考 。

    一 、改 变 广 告 内容 的 结 构

    目前 我们 刊 登 的外 商 广 告 以手表 、 电视

机 、录 音 机 等 家用 电器 和 日常 生 活 用 品 占多

数 ， 这 些 产 品， 进 口有一 定 限量 ， 不 可能 扩

大销 售 。而 一 些 先 进 的 机 器设 备 、生 产 技 术

以及 新 兴 材 料 等 ， 对 我们 却 有 较 多 的 需要 ，

应 该 有计 划地 多 承 揽 一 些 这 类 品种 的 宣 传 广



告， 作 为 技 术 交 流， 介 绍新 品种 的 窗 口， 以

便有关工业部门参考选择，发挥外商广告的
积 极 作 用 ， 为 四化 建设 服 务 。

    二 、建议 上 海 市 工 商 行 政 管理 局 根 据 广

告 条 例 的 精 神 ， 结合 刊 登 外 商 广 告 的特 点 ，

迅 速 制 定具 体 的 管理 办 法

    明确 规 定不 可 以接受 的 内容 、地 点 、品

种 等 范 围， 说 明凡 属不 违 反 国 家政 策 、法 令

的 ，我 国 尚未生 产 ，或 有 新 工 艺 内 容 的， 不 有

损 我 国 民族尊 严 的， 不 反动 、淫 秽 、丑 恶 、

迷信的，不进行诽谤宣传的，不违反国家保

密 规定 的 广 告 内 容， 都 可 以在 不 同类 别 的媒

介 上刊 登 、发 布 ；连 续 刊 登 、展 出的 广 告合

同的期限在三年以内都可接受。期满或逾期

未 继续 刊 登 的， 应 及 时 废 止 。

    三 、承 接 广告 单 位 应 克 服 等 客上 门 的做

法

    在 日常 工作 中积 累 完 整 、全面 的 媒 介 资

料， 力 争会 同有 关 单 位 对 外 商 刊 登 广 告的 重

点商 品逐 个 排 队， 订 出规 划， 采 用 抽 样调 查

的办 法， 就 提 高商 品 的 声 誉 ， 扩 大 销 售 量 等

内容， 听取 各种 反 映， 作 好 记 录 ， 並 将得 出

的可 靠 数据 以及 广 告 效果 ， 提 供 外 商 参 考 ，

使 他们 心悦 诚 服 地 继 续 向广 告投 资 。

    在加强调查研究的基础上，创造条件开

展 对外 广 告 咨询 业 务 ， 向国外 厂 商 介 绍 适 宜

在 中 国做 广 告 的商 品范 围， 什么 商 品在 那 些

媒 介 上 做 广 告 收 效 比较 大， 也 可 向外商 就 打

开该商品的销路提出一搅子的全面、长期规

划， 供 其选 择 。

    四 、专 业 广 告 公 司应 积 极 创造 条 件 使 本

身 逐 步具 备 设 计 和 制 作 能 力 。

    目前 ， 外 商 的 路牌 广 告和橱 窗 的 广 告 原

稿 均 由外 商 提 供 ， 如 专 业 广 告 公司 能 自己设

计 自己制作，即可增加外汇收入。建议专业

广告公司在现有基础上逐步充实人员，建立

一 支 强有 力 的设 计 和 制作 队伍 。

    五 、努 力提 高 政 策 水 平 和 业 务 水 平

    广告涉及经济、新闻、心理和艺术等各

方面，刊登外商广告还需要懂外文，熟悉进

出口业务和有关贸易政策。现在从事广告的

工作人员远远不能适应业务发展的需要，建

议在上海外贸学院和上海财经学院等大专院

校开设 “广告学”课程，並组织短期的专业

训练班，进一步提高在职干部的专业知识和

业务 水 平 。


