
约 旦 的对 外 贸易 及 其 市 场 特 点
于 苏 闽

    一 、 中 约 贸 易 发展 慨 况

    约旦哈希姆王国位于西南亚阿拉伯半岛

西北，面积 96, 089平方公里。人口 338万

（1985年），大部 份为阿拉伯人。居民 90% 以

上信仰伊斯兰教，属穆斯林逊尼派。

    约旦对外贸易在国民经济中占有十分重

要的地位，由于自然资源贫乏，工农业产品

不能满足本国的需要，凡是经济建设和生产

所需的原材料、设备 以及国民日常生活的消

费品，绝大部份依靠进口。1985年 约 旦 进

口额达 26.56 亿美元，出口额 为 8. 38亿 美

元。并同一百多个国家和地区建立了贸易关

系 。

    中国 和约 旦 自五十 年 代 开 始 ，就 有 了 民

间贸易。1977 年两国 建立外交关 系。 1978
年 3 月 我

国在安曼

建 立 了商

务 处 。 19
78年 4 月

底 ，约 旦

派出第一个政府贸易代表团访问北京，并参

加 了广 州交 易会 ；同年 7 月下 旬 ，我 政府 贸

易代 表 团访 问约 旦 ，达 成 进 口磷 酸 盐 长 期 协

议 ，草 签 了 中、 约政 府 贸 易 协 定 。 1983 年

9 月候赛因国王访华期间，签订了《关 于 成

立中、约经济贸易和技术合作混合委员 会 的

协定》。1984年约旦的磷酸盐 公司、化肥公

司、钾盐公司亦先后派出代表团访问我化工

进 出 口总 公 司 ，并 就 有关 业 务 进行 联 系 ；约

旦的军用消费品商店和民用消费品公司每年

都 参 加 广 交 会 ；参 加 历 届广 交 会 的约 旦 私 营

企业，也是大量的并有递增。我访问约旦的

贸易小组也逐年增多，经过双方的广泛接触 ，

增进了双方了解，发展了贸易关系。
    我国对约旦出口主要是传统商品，如轻

纺 产 品 、 粮 油 产 品 、土特 产 品 及 五 金 矿 产 品

等。其中轻纺产品约占我对约出 口 的 30.2
% ，粮油食品约占26.6% ，土畜 产 品 约 占

18.7% ，五金矿产约占7%。我从约旦进口是

磷酸盐、化肥、钾盐，其中磷酸盐占我从约

进口的 18% ，化肥占61%，钾盐 占21% 。

  二、约旦外贸政 策和关税政策

    约旦政府基本上实行的是 自 由 贸 易 政

策 。

    约旦进、出口无定向，外汇管制 较 松，

大部分商品可以自由进出口。但近年来，为

了保护和发展民族工业 ，以及缩 减 贸 易 逆

差 ，约旦内阁开始对进出口贸易采取了一些

重 要 决 定 ，主 要 有 这些 方面 内容 ：鼓 励 本 国

工业产品出口；禁止或限制奢侈品和与本国

产 品相 类 似 的产 品进 口 ，或 对 其 提 高 关 税 ；

对 资 本 商

品及 实 施

生 产 项 目

所 必需 的

物 品 的进

口采 取免

税 或 降低 关 税 的办 法 ， 以利 发 展 民族 工 业 。

    在 经 济生 活 中 ，约 旦 逐步 利 用调 整 关 税

来 增 加 政 府 的收入 和保 护 民族 工 业 。 总 的来

说 ，约 旦 基 本 上是 一 个 进 口关 税 较 高 的 国

家。普通 日用消费品关 税 为 30～60% ， 高

级消费品为 100 ～200% ，或禁止 进 口。 但

是，约旦为了鼓励外国在约投资和发展民族

工业 ，对被政府认可的外国在约旦的合资企

业 ，在规定期限内进口的商品实行免税。另

外，对资本商品和生产项 目施工所必需的原

材料、设备等实现免税或低税。约旦政府直接

进口或军、民用两消费品公司进口的商品亦

免税。税收是政府国内财政收入的主要来源，

仅关税一项收入就达到 32,890万 美 元，占

国 内财 政 收入 的 28. 9% ，



    三 、约旦 市 场特 点及 近 况

    近年来，约旦建立和健全了许多经济法

规，以利促进经济发展。约旦地处红海港口

亚喀巴是一个重要的国际海港，为了便于国

际贸易还开设了自由贸易区。另外 ，其国内

公路运输网较发达，可直通邻近 阿 拉 伯 各

国，如伊拉克、叙利亚和沙特阿拉伯 等 地。

这些条件对发展进出口贸易和转口贸易无疑

是 十分 有 利 的 。

    由于约旦采取的是 自由贸易政策 ，从事

进出口贸易的主要是私营商社。这些私商虽

有各自专门的业务范围，但划分不是十分清

楚的，许多是多品种交叉经营，而且以佣金

商为大多数。每年约有上百人次访问我国各

有关专业进出口公司，参加广州交易会。这

些佣金商对市场的影响视其掌握和联系的零

售商多寡而定，而零售商又通过本身在市场

的销售情况影响和左右佣金商，控制进口商

的对外订货意向。通常的作法是 ：佣金商通

过和零售商的接触 ，了解并收集到若干小批

量订单，经其汇总、归类 ，再分别与我专业

公司成交。由于分散经营 ，互相之间没有很

多沟通信息，易于发生商品重复进口，贸易

活动中盲 目性很大。一旦市场状况有变，供

过于求，零售商便要求佣金商根据市场更改

订单。所以许多约旦商人与我各 公 司 签 约

时，其本身亦没有多大把握，仅是一种意向

性的订货要求。这就是为什么一些佣金商履

约欠佳的重要原因之一。在中东各国，这是

我们经常会碰到的问题 ，可以说是该地区基

本特点之一。然而这是与中东商 人 打 交 道

时，必须认真对待的。

    约旦还有两个地位特殊的官 方 商 业 机

构，即民用消费品服务公司和军方消费品商

店。这两个公司每年同我国各专业公司有大

量业务来往。由于这两个公司是官办的，能

够享受进口免税待遇，因此他们的零售价也

远比通过一般进口商来的货要便宜，而且这

两个公司名义上虽说是专供政府工作人员和

军方人员及军方家属的特需商店，但实际上

由于他们的购货卡可以随意借用，所以这两
个公司出售的各种中国商品是面对整个约旦
市场的。于是，在约旦市场上出现了一种商
品两种价格的现象，一些商店竞争不过官方
的这两个公司，只好不再出售同类的中国产
品，也不再向我公司订货。对这个问题如何
处理，是需要我们认真对待，并采取措施
的 。

    目前，两伊战争和石油价格下跌直接影
响了约旦的整个经济生活，约旦市场货源充
足，各国商品争先涌来，削价竞争，然而市
场销售情况并非理想，我们若想扩大对约出
口，必须在产品质量和花色品种、销售和经

营管理方面多下些功夫。

四 、 如 何 扩 大对 约 出口

      的参 考 意 见

    首先，必须充分认识和了解约旦 市场。
仅管目前有些暂时的不利因素，如两伊战争
和油价下跌的影响，但是，约旦政局稳定，
注意经挤建设，交通发达，转口贸易活跃，
每年均有大量进口需求。因此，其潜力不
小，值得我们认真考虑如何进一步开发的问
题 ，在思想上加强认识。

    其次，约旦有较为健全的经挤法规和条

例，在考虑商业活动和贸易往来中，应充分

了解和注意这一点。我国目前除 了劳务和承

包公司在约设有常驻机构外 ，尚未有外贸公

司在约设点和开展贸易活动，所以除上述公

司外 ，许多贸易进出口公司对其经挤法规是

陌生的。建议欲发展和扩大对约出口的公司

向我驻约商务处索取这方面资料，如《外 国

公司在约旦》、《外国公司注册法》、《鼓励投
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