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    国际贸易中交易双方订立买卖合同后，

往往会由于种种原因出现各种各样的违约行

为。有时是卖方违反合同规定，如所交货物

与合同规定不一致、延期交货、拒不履行交

货义务、交付单据与信用证要求不符等等；

有时是买方违反合同规定，如 在 FOB条 件

下，不按期派船接货、逾期或拒绝开出信用

证、拒绝赎单付款、无理拒收货物等等。大多

数贸易争议是由上述情况引 起 的。一 方 违

约，另一方当事人合法权益遭受侵害时，受

损失方可依据买卖合同有权采取适当措施取
得补偿。这种依法获得补偿的方法，法律上

称为救济方法（Remedies）。当然在少数情况

下 ， 因某 些 事 项 合 同规 定 的含 糊 笼 统 ，或 采

用 某 些术 语 和惯 例 ， 双 方 理 解 和 解 释 不 同，

或 者 有 些 事 项 缺 乏 明文 规 定 时 ，也 很 可 能 各

执 一 词 招 致 意 想 不 到 的纠 纷 。

    资本 主 义 各 国有 关 货 物 买 卖 的 法 律 ，对

于实务中较常见的违约行为和相应的救济方

法 均 有 明文 规 定 ，但 由于 历史 原 因 ， 各 国 法

规无论从形式上和内容上并不完全相同。尽

管 资本 主 义 各 国法 律 规 定 千 差 万 别 ，但 它 们

有 一个 共 同特 征 ： 即不 论 是 英 美法 系 国 家 还

是大陆法系国家，大多只有一种买卖法，既

适用于国内货物买卖，又适用于国际货物买

卖。这一特征同社会主义和计划经济国家截

然不同。后者的有关经济合同，包括货物买

卖 合同的法律，多采用国内和国外两套法规

并行，国内法和对外经贸法律规定不同。例

如，我国《 经济合同法 》适用国内，《 涉外

经济 合同法 》适用我国经济组织同外国经济

组织、企业之间签订的合同。由此可见，凡

国际贸易合同中，规定了该合同适用某资本
主义国家的法律，或者发生争议后解决争议

的机构或司法部门依照法律冲突规则，确定

某国法律适用该合同，就意味着要按该国买

卖法来处理和解释争议案件，这显然对其中

的一方是十分不利的。鉴于各国有关法律错

综复杂，差异甚大，至今国际贸 易中仍缺少

一整套公认的法律规范。国际贸易统一法运

动方兴末艾，势在必行，但是制订国际上统

一又适应国际贸易特点的贸易法规，尚有待

相当长时 日。因此，有些资本主义国家的国

内法，特别是某些资本主义国家的法律，由

来已久，影响甚大，在今后仍然会产生一定

影响。英国的《 货物买卖法 》便是其中的一

个。在对外经贸实务中，克服重业务成交，

轻视理论学习和研究的错误倾向，熟悉和掌

握国外有关法律、国际贸易惯例 及 国 际 公

约，作为指导业务工作和提高经济效益，维护

我方合法权益的重要工具，是至关重要的。

英国1893年《 货物买卖法 》对契约的成立、

契约的效力、契约的履行、未收货款的卖方

对货物的权力、对违约的诉 讼、补 充 等 六

部份，共分六十四条 ，内容详尽而全面。该法

在 英 国及 英 美 法 系 国 家 有 深 远 影 响 ， 了解 它

在 与这 些 国 家 开 展 外 经贸 业 务 中是 有 一 定 参

考价值的。本文仅就英国《 货物买卖法 》中

对违约行为及其后果的有关规定，进行初步

探 讨 ，供 参 考 。

    六十年代末，曾有这样一个案例：

    我国某进出口公司曾与西欧一老客户达

成交易，合同规定用不可撤销的 即 期 信 用

证， 以英镑计价、付款， 自当年下半年分期



分批装运，买方负责不迟于装运月前三十天

开到信用证。初期，合同执行还顺利，履行

合同半数后，对方逐渐不按期开证。当年十

一月十八 日，英镑贬值 16.67% ，我公司 为

了避免因英镑贬值遭受损失，除了对按期到

证部分仍按期交货外，对迟期开证部分，则

以该商违反合同为 由采取了拒绝交货办法。

起初对方未提出索赔，只要求我方继续交付

货物，我方则坚持不执行合同，对方开始向

我公司提出索赔两万英镑的损失，后经双方

协商对未交部分重新调整了价格，另签了一

份新合同，但外商此时声明保留对原合同的

索赔权。就在新合同顺利履行完毕后，对方

却向其所在国对我公司起诉（因原合同 内 无

仲裁条款），尽管我方拒绝出庭，当地 法 院

仍作出了偏袒对方的缺席判决，我公司应赔

付一笔巨额外汇。鉴于中方拒不执行这一判

决，致使争议持续十年，双方中断了一切业

务往来，最后，经驻外商务处出面调解，双

方同意我方按原判半数赔偿，终使旷日持久

的 纠纷 得 以解 决 。

    在这一案例中，双方都有不同程度的违

反合同规定的事实存在：外商逾 期 开 信 用

证；我方拒不交货。从表面上来看，似乎我

方违约是由于对方违约所引起的，即你既违

约，我可 以撤约，双方责任相当，应负后果

半斤八两，法院的原判是没有根据的。若从

法律的观点，尤其英国《货物买卖法 》来分

析的话，其实不然，除了法院偏袒 以外，对

该 案 判 决 确有 一 定 的法 律 依 据 。

    按照英国 1893年《货 物 买 卖 法 》规

定，买卖合同的各项条款，均可以划分为要

件（亦译为条件）和担保。所谓要件（Condi-
ti。n）是 指 ：“一 种 双 方 当 事 人 在 订 立 合

同时认为是最重要的，确实可以把它称之为

合同要素的条款”。凡涉及合同的基础 与 买

卖商品有直接关系的条款，通常人们称为合

同的主要条款。一般认为，品质、数量、包

装及交货条件属于合同的要 件。所 谓 担 保

（Warranty）是指要件 以外从属于合 同 主 要

目的的其他条款，诸如付款、检验、索赔、

仲裁及不可抗力条款。除另有约定外，一般

认为它们与商品无直接联系，这些事项属于

担保，又可称之为保证、随附条件或次要条

款。这种区分办法，是从合同条款本身或是

依双方当事人的意思所推定的。违约行为不

同会引起不同的法律后果。违反要件（Breach
of Condition），违约方被视同撕 毁 契 约，

受损方有权撤消合同，并提出索赔；违反担

保（Breach of Warranty），受损方 必 须 继

续履行合同，不得撤消合同，仅有权提出损害

赔偿要求。倘若受损方 自愿把对方违反要件

当作担保处理也是允许的。英国《货物买卖

法 》第十一条（1） （a）款有如下规 定：“如 果

买卖契约是 以卖方履行某项要件为有效，买

方 可 以放 弃 该 项 要 件 ，也 可 选 择对 该 项 要 件

的违反视为违反保证，而不将其作为解除契

约 的理 由。”从要 件 的含 义和 违 反要 件 承 担

的 后 果 看 ，不 难 得 出要 件 比担 保 具 有 更 高 的

法律品格，因此，可以说每一项要件中都包

含 一 项 担 保 ，但 不 能 反 过 来 说 担 保 包 含 要

件。这是由于在违反要件处理上，法律允许

既可按违反要件对待，又可依据双方在 自愿

原 则 条 件 下 当违 反 担 保 处 理 。 英 国 法 院或 仲

裁机构在审理有关货物买卖合同争议案中，

大 多 以该 法 为依 据 ，严 格 区分 违 约 行 为 ，不

是 违 反要 件 ，就 是 违 反担 保 ， 二 者 必 居 其

一。

    按该法规定，要件和次要条件都有明示

和 默 示 之 分 。所 谓 明示 ，  （Express ly ）是 指

合同内有明文规定；所谓 默 示，  （Implied）

是指依照法律或具体合同认为是应该包括于

合 同 内 的 ， 即不 言而 喻 存 在 于 合 同 中 的 内

容 。 默 示 是含 蓄 的 。据 1893 年《 货 物 买 卖

法 》规 定 ，合 同可 以作 出 明文 规 定 ， 排 除 各

项默示条件，但 1973年《 货物供应（默示条

款）法 》对此作了修改。为 保 护 消 费 者 利

益，对供私人消费的交易（Consumer Sale）



卖方不得于合同中排除依买卖法有关默示条

件的各项规定。至于非消费 交 易，要 求 在

“公平、合理”的限度内，允许排除法律中默

示条件。但这一点仅适用于国内交易，而不

适用国际交易。这就是说，在国际货物买卖
合同中，双方当事人可根据双方 自愿 和“契

约 自由”原 则 ，完 全 自由地 由双 方 确 定 各 自

权利和义务，而不受上述规定的约束。

    在实践中，划分每个具体合同的各项条

款，何项是主要条件？何条属于次要条款？

谈何容易。确定和划分的依据和原则是要按

合同作出的规定及解释来判断，即“根 据 合

同推断双方意思和依法来作为解释合同的证

据的具体事实”，由审理案件的法官或 仲 裁

员 最 后 确 定 。而 契 约 中的某 项 规 定 虽 用“担

保”之名，但也可能判之为一 项“要 件”。对

此，该法第十一条（1）款也有明确 规 定。由

于 该 法 对 合 同 中究 竟 哪 些 是 要 件 ，哪 些 属 担

保 ， 尚不 明 确 ，缺 乏统 一划 分 准 则 和 严 格 界

限，显而易见，英国法庭或仲裁庭在受理具

体争议案件时，往往有很大的不确定性和任

意 性 ， 因此 ，尤 其 对 英 国 或 英 美 法系 商 人 ，

签 订 合 同时 ，对 此 应予 以高 度 重 视 。

    让 我 们 回过 头 来 ， 认 真分 析 上 述 案 例 ，

不难发现：其问题的关键是，我方应如何认

识 外 商 不 按 期 开 证 的 违 约 行 为 ？对 方 应 负 什

么法律后果？在采用信用证支付 方 式 条 件

下，合同中通常均规定买方信用 证 抵 达 限
期。但这一条款按英 货 物 买 卖 法 第 10条

（ 1）款规定：“除非契约条款中 另 有规定，

否 则 有 关 付 款 时 间 的 各 项 规 定 不 被 视 为

买卖契约的要素。”照 此 规 定，除 合 同 对

开证时间双方约定为要件外，付款时间、支

付条款多认为属于保证。对此，我方可以向

对方提 出赔偿要求，但不能以此为由解除合

同，拒不交货。我方拒不交货违 反 交 货 条

件，而交货条件一般是公认的“要件”，对方

有权解除合同并索赔。案情发展的结果使我

方造成很大的经济损失，究其原因是由于我

方同志不熟悉对方法律，采取了错误行动而

引起的。为了防止各国对违约行为的划分及

其后果解释和处理的不确定性，最好于合同

中对 一 些 事 项 加 以明确 规 定 。如 上 述 合 同

中， 不 仅 要订 明开 证 期 限 ，而 且 应 当将迟 开

证 、不 开 证 的 法律 后 果 也 明文 载 于 合 同。合

同是双方当事人的权、责、利法律性文件，

只 要 合 同具 有 合 法 性 ，其 内容 上 可 以允 许 与

某些法律、公约，惯例有不 同 规 定，一 旦

发 生 争 议 ， 主要 根 据 则 是 买 卖 合 同，就 可

以排除解释上的任意性，从而处 于 主 动 地

位 。

    随着时代的发展，各国经济交往更加频

繁 ，国 际贸 易增 长 速 度 也 很 快 。为 了适 应 对

内和 对 外 贸 易的 发 展 ， 英 国 1893 年《 货 物

买 卖 法 》虽 经 多 次 修改 ，但 该 法对 违 约 行 为

的简单分类法，已不能完全适应和解释一切

贸易争端。近年来，英国法院又承认了要件

和 担 保 之 外 的 第 三 种类 型 的 合 同条 款— —无

名条款。所谓无名条款是指合同内的既不属

要 件 ， 又有 别 于 担 保 的 一 种 合 同条 款 ，又 可

叫做中间条款（Intermediate Terms）。这 种

条 款 ，也 是 至 今 在 英 国买 卖 中，仍 无 明文 规

定的。它的特点是，一旦违反它，其后果有两

重性，应依照违约性质给某具体合同造成的

实际影响程度而论，如仅为一般 性 轻 微 损

害，后果同违反担保相同；若性质严重，给

合同造成实质性重大损害时，其后果与违反

要 件 一 样 。 至 今 只 有 法 院判 例 ，而 无 法律 明

文规定的无名条款，从法律后果处理和解释

方面而言，它与《联合国国际货 物 买 卖 公

约 》、大陆法系各国对违约后果处理上十分

相似。个人认为，这是在国际贸易法统一运

动影响下，英国法院采取的适应时代潮流的

行动，同时也反映出修改僵化的英国《 货物

买卖法 》已是势在必行，是向国际贸易法统

一 方 向迈 出的新 的 一 步 。

    无名条款源于海运合同中船 舶 适 航 条

款。所有海运合同都有这一条款，要求船舶



应处于适航状态，不适航性质危及合同或仅

造成轻微影响，要按不适航具体事实造成的

危 害 来 确 定 。无 名条 款 的 概 念 尽管 陌 生 ，但

它日趋重要并延伸到其他类型的合同，尤其

是扩展到买卖合同之中。这是由于该条款能

更好地为人们所接受，能够比较公正地处理

和解决一些难以解释的问题。英国一位有名

望的法官威尔伯福斯把它称 为“现 代 的 理

论 ”。他 说 ：“一般 合 同法 是 沿 着 更 加 合 理 的

路线向前发展的 ………，在处理违约或偏离

合同的性质和严重的问题上，宁可不接受是

自动给予或不给予撤约权这种僵硬的分类办

法；如果要在究竟是把根据《一九八三年买

卖法》作出的案例扩展到其他方面，还是允

许在这类案例注入比较现代化的理论之间作

出选择的话，我的取舍是很明显 的”，很 显

然他赞赏的是后者。1975年，法院 在 受 理

西哈夫公司诉布里默公司、汉莎号轮一案，

为无名条款同样可以适用于国际贸易货物买

卖提供了例证。在该合同条款中，有“发运的

货物必须处于良好状态”的条款，法院判决

这 条 款 不 是 要 件 ，而 是 一 项 无 名条 款 。丹 宁 法

官说：“如果整批货物中有少部分不是 处 于

良好状态，到达时有缺陷，应以货价解决。

除非 整 批货 物 有 严 重 的 或 实 质 性 损 坏 ， 否 则

买方无权拒收全部货 物。”这 一 说 法 和 处

理 ， 与买 卖 法 规 定 是 背道 而 驰 的 。 以往 按买

卖 法 规 定 ，大 多 把 交货 中的 部 分 不 符 视 为 违

反要件，买方有权拒收整批货物，除非买方

已经 接 受 了一个 不 可 分 割 合 同 中的 其 中一部

分货物；或者“该合同标的物是特 定 物，货

物所有权业已转移于买方”，才可作为 违 反

担保处理。综上所述，深入学习研究各国经

贸 法 规 、惯 例 ， 并及 时 了解 一 些 新 变 化 ，对

于订好买卖合同或正确处理争议、索赔，执

行 改 革 与开 放 政 策 ， 发 展 我 国 对 外 经 贸 事 业

确 有 实 际 意 义 。

（上 接 第 19页 ）

    7 . 进 一 步放 权 ，推 进科 组承 包

    应进一步对科室下放一些权力，特别是

价格权，允许他们在承包的基数上进行统一

的运筹，真正把科组搞活。

    为了调动职工的积极性，使作出贡献较

大的部门和个人，确实做到多劳多得，要采

取经济效益同奖金挂勾的做法，把基本奖、

完成任务奖同经理加奖结合起来运用，拉大

奖金差距，逐步改变奖金吃大锅饭的做法，

鼓励大家为企业多出力、多作贡献。

    总之，作为企业的领导者，只要充分发

挥集体的智慧，充分依靠广大职工，积极组

织职工参加企业经营和管理，能够使全体职

工把公司的目标和任务看作是 自己的目标和

任务，即使困难再大，也是有可能克服，进

而实现预期的目标的。


