
关 贸总协 定思考 题（之十 ）

一 、什 么是海关 估 价 ？

二 、 关 贸总 协 定 为什 么一 开 始 就 关注 海 关估 价 行 为？

三 、 关 贸总 协 定 为何 要 制 定“海 关估 价 守 则 ”？
四 、什 么是 关 贸总 协 定 海 关估 价 守 则所确 定 的“优 先选 用价 格 ”？

五 、什 么是“相 同商品 的 交 易价 格 ”？

六 、什 么是“类似 商 品 的 交 易价 格 ”？

七 、什 么是“推 定 交 易价 格 ”？
八 、什 么是“计 算 交 易价 格 ”？
九 、 关 贸总协 定 禁止 使 用哪 些 海 关估 价 方 法 ？

十 、 海 关 估 价 如 何 进 行 ？

十 一 、海 关 当局 有理 由怀 疑 申报 价 格 时 应如 何 行动 ？
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与 小 合同 的 价 格 是 有 区 别 的 ，如 果 每 只 合 同 每 个品 种 超 过 100打 ，上 海 也 可 给 予 价 格 优 惠 。”结 果 双

方 签订 了100余万 美元 的 成 交 合同 。尽管 价 格 仍 高 于江 、浙 5～ 10% ，外 商 对这 笔 交 易还 是 十 分 满 意 。

    由上可见，要把小生意发展成大生意，除了要积极热情地对待客户，信守合同外，还必须认真做

好 调 查 研 究 工 作 。


