
新 国际营 销思考题（之五 ）

一 、国际市场商 品的价格是怎样形成 的？

二 、企业在产 品出 口时可采用 的价格策略有 哪些？

三 、外贸企业怎样选择 自己的定价 目标？

四、外贸 企业怎样对付 出 口产 品的价格升级现象？

五 、 外 贸 企 业 在 国 际 市 场 上 应 采 取 统 一 价 格 还 是 差 别 价 格 ？

六 、外贸企业怎样设计地理位置差价？

七 、外贸企业如何 利用价格手段来促进销售？

八 、外贸企业如何通过转移价格来增加利润？
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为 了说 明有关商 品符合设定 的技术性能标准而

就生产方法所作 的说 明 ，并且这 种生产方法未

注册过专利 ，因而没有专利权保护 ，一 旦泄露必

然对掌握这一生产方法 的人造成损 害），在 向商

检机 构提交时应着重提 出保 密要求 （即要求商

检机 构就所要采取 的保 密措施作 出具体说 明 ），

并在 以后 的一段相 当长的时间内时时监督保 密

情 况。在商检机 构索取涉及商 业机 密的资料时 ，

贸易商首先应 自己审核一下为完成商检程序是

否确实需要这种资料 ，如果有 充 分理 由认定无

此需要 ，便应据理拒绝提供。

    （4 ）监督商检 程序尽早 完成  商检程序

的任何 拖延都是对贸易商 利益 的损 害。为尽早

完成商检程序 ，贸易商 在达成交易后 应尽早与

商检机构 确定商检 日期。如果得到授权 的商检

机 构业务繁忙或 因其他原 因而不能 确定较早 的

商 检 日期（其 中 也 包 括 故 意 拖 延 的 可 能 性 ），进

出 口双方应共 同努力另谋商检机构。在商检 日

期确定后 ，贸易商应催促和确 保商检按时进行 。

这首先要贸易商 自己不能有延误。（如 因 安 排

不妥而 在商检 时未能将受检货 物运到检验地 点

等 ）。在待检货 物运抵指定 地点前 ，贸易商应催

促 尽早开始不涉及货物 的商检 工作 （如价格审

核 、交易文件审核 、对 与 品质标准有关 的生产方

法审核等 ）。在执行 商检 后 ，贸易商应催促尽早

签发检验 结果 。贸易商如有充 分理 由不 同意检

验 结果 ，则应 尽快 准备 好证据材料进行 申诉 。贸

易商应 注意使有关商 品呈现符合商检要求 的稳

定性 ，并在积累 了一定数量 的商检合格报告后

要求 享受简化商检程序。



更详尽、明确的指示 ，并 注意保持指示 的一贯性

和一致性。

    （3 ）在海 外广设企业性的商检机构  从

进 口商 品的检验 角度来考 虑维 护 进 口 方 的 利

益 ，最 可靠 的办法是 由进 口方 的商检机构承担

商检业务。为此 ，我国的商检机 构应作 出更大

努力 ，在海外广设 企业性商检机 构。在海外广

泛设 立我 国商检分支机构后 ，有关我国进 口商

品的装运前检验便 可授权这些 分支机构在 出 口

方境 内具体执行 。当然 ，这样 的安排必须 注意

与 出 口商处理好有关 问题 。例如 ，商检 的公正

性 、客观性 、程序透 明性等。

     （4 ）运用“规 范”把好 出口商 品质 量关

在 出 口商 品的装运 前检验方面 ，我国的商检政

府部 门和商检机 构应遵 循 以下两 项原则：一是

尊重进 口方在商检授权或委托 中所作 的 指 示 ；

二是 尊重交易合 同的各项 有 关 条 款。长 期 以

来 ，我国为控制出 口商 品质量作 了不少努力。例

如 ，出 口生 产企业 的质检 制度登记、派员 进行 出

厂产 品质量抽查 、食 品医药生产执照控制、出口

产 品质量许可证制度、监督外贸企业 进货检验 、

指 派驻 厂质量监督员等 ，但 出 口商 品运 出后 因

质量 问题被退货 的事件 仍时有发生 ，其 中既有

我方 质量控制问题 ，也有质量标准分歧 问题 。这

主要是 由于在 出 口商 品质量 上有直接 利益关系

的进出 口商未能进行有效 的监督 。因此 ，对 于出

口商 品的质量保 证应按进 口方所指示 的程序和

标 准及贸 易合 同条款 由商检机 构严格把住装运

前检验这一关 ，并让进 出 口商直接参与 ；同时 ，

根 据对等原则我 国也应 开放商检市场 ，让 国外

商检机 构在我 国设 立分支机 构 ，从事我国 的出

口商 品的装运前检验业务。

    （5）积极 主动 地处理装运前 检验 方 面 的

争端  在 国际贸易活动 中与其他国家和地 区

发生 分歧或利益冲突是难免 的 ，在进 出 口商 品

检验 方面也会不 时地 出现争端。为此 ，我 国有

关政府部 门和商检机 构应 在发生争端后 积极主

动地 处理 。如果有关争端是涉及其他国家或地

区的商 检行 为 ，我国政府部 门在贸易商的请 求

下应及时 向有关国家提请磋商 ，并促使其 回到

“规范 ”轨道上来。如果 其 他国家（地 区 ）就我国

商检行为提请磋商 ，也应 积极响应 ，并提前准

备 好必要 的资料。如果 争端是涉及到具体商检

业务 （如 外国出 口商不 同意装运前检验 结果 或

到岸后 的复检 结论 ，或我国出 口商对别国的商

检授权标准或商检 结论有 不 同意见等 ），则应 积

极主动地安排或参加装 运前检 验 独 立 审 查 程

序。为此 ，我 国 的商检机 构和贸易商应组织起

完备 的行业组织 ，并 在世界上 的一些主要经贸

中心城市设 立备 用专家名册。这些备 用专家可

负责 日常 的商检和贸易行会 的工作 ，在需要发

起独立审查程序时便可投入审查工作 。

    2 . 贸 易商 的 运 用 问 题

    （1）了解各 有关国家和地 区的商检法规 和

与 自己有 关的每项 装运前检验授 权指示  了

解和掌握有关国家和地 区的商检法规 ，便于妥

当地 在交易合 同中订立各项与商检相 关 条 款 ，

并能 明确知道 自己作为一个贸易商在商检环节

上具有哪些不 可剥夺 的权益 ；了解每一项交易

中的装运前检验 授权 内容 ，便可掌握如何行动

才能符合检验要求 ，并 在 自己的正 当利益受到

损 害时能 够正确地行使 申诉 权。

    （2 ）确 保理应享受的最 惠国 待 遇 和 国 民

待 遇  为此 ，我国 的贸 易企业必须 自己承担

起 以下工作 ：第一 ，不但要 了解其他国家和地

区对 自己的各项交易所作 出的商检授 权 指 示 ，

而且要 了解 他们对 经营 同类 商 品的其 他贸易商

所达成 的交易作 出了什么样 的商检授 权 指 示 ；

第二 ，将 自己所得 到 的待遇与其 他 同行业贸易

商所得 到 的待遇进行 比较 ，审核其是否一致 ；第

三 ，若发现有不一致 的情 况 ，并对 自己的利益形

成 了损 害 ，应 积极提起 申诉 ，维护 自身利益。

    （3 ）注意 保护商 业机密  贸易商在商检

过程 中保护商业机 密最保 险的做法是不提供涉

及商业 机 密 的资料 ，特别应避免提供 以下资料 ：

与专利有关 的生 产数据 、技术数据 、内部核算数

据 、知识 产权收益 、成本 利润率、货源收购合 同

等。对 于商检所必 需的涉及商 业机 密的资料（如
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