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    摘 要 ： 本 文作 者 以 自己 6 年从 事 国际贸易实务及 管理 工作 的心得体会 ，紧密结合

    当前 国际贸易 中出现 的新情 况 ，在 对预付 货款 、赊 账 、付款 交单、承兑 交单和跟 单信

    用证 等 常用的付款方 式在 货款 关 系、信 用基础 、操作程序 、收 汇安全 系数 、对 买卖双

    方的有利 点和不利 点等几方 面进行 对 比分析 的基 础 上 ，论 述 了理性 选择 付 款 方 式

    应 予 关 注 的若干 问题 ，并就 如 何 有 效规 避 支付 风 险 、保 证 收 汇安 全提 出 了对 策和

    建 议 。
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    货 物销售是一个商 品与货款对 流 的过程 。在 国际贸易 中 ，按 照《联合 国国际货 物销售合

同公约》的规定 ，卖方必须“交 付 货 物 ，移 交 一切 与货 物有 关 的单 据并 转 移 货 物 所 有 权 ”（第

30 条 ），买方 必须“支付货物 价 款 和 收取 货 物 ”（第 53 条 ）。也 就是说 ，一方 面 货 物 要 按 销 售

合 同的规定从卖方 向买方流转 ，另 一方面在 货 物 销 售 之后 买 方必须 向卖方进 行 支 付 。通 常

情况下 ，买卖 双方都懂得这种支付 可能会受到诸如商业信誉 、市场行情 、融资 的需要 、支付风

险 、费用 分摊 以及 政 府 管制等 多 方 面 因素 的影 响 ，因而 在考 虑采取何 种付 款方 式 时慎 之 又

慎 ，但 因付 款方式选择不 当而导致 货 、款两 空 的事情 还是 常有发 生 。为此 ，本 文 旨在 通 过对

几种 常用 的付款方式 的对 比分 析 ，论 述理性选择付款方式应该注意 的问题 ，进 而就如何有效

规避支付风 险 、保证 收汇安全 提 出对 策和建议 。

                一 、 几 种 常 用 付 款 方 式 的 对 比 分 析

    常用 的国际 贸 易 付 款 方 式 有 汇 付（Remittance）、托 收（Coll ection）和 信 用 证（Letter of
Credit）。汇付 中尤 以电汇（T/T）因其 安 全 、高速 、银 行 不 能 占用 资金 而 被最 广 泛 地 使 用 ，实

际操作 中又依情况分预付货款（Payment in Advance）和货到付款（Open Account）两种 ；托 收

主要是跟单 托收 ，根据交单 条 件 的不 同可 再 分 为付 款 交 单（Documents against Payment， D/

P）和承兑交单（Documents against Acceptance， D/A），付款交单又有 即期（D/P at Sight）和远

期（D/P after Sight）之分 ；信 用证 的使 用 以即期 跟 单 信 用证 为 主。以下 为方 便 起 见 ，仅 以列

表形式就它们在货 款关 系 、信 用基 础 、操 作程序 、收汇安 全系数 、对买卖双方 的有利点和 不利



点等几方 面进行对 比分析 ：

                              表 1 几种常用付 款方 式 的对 比分析

注 ：* 包 括 付 款 交单 和 现 货 现 款 。



            二 、 理 性 选 择 付 款 方 式 应 该 注 意 的 问 题

    显然 ，每一种付款方式对交 易双方来说都是 利弊兼备 。而 且 ，作为在交 易 中既对立又统

一 的买方和卖方 ，一方 的有 利点（如 收汇安全 ）往 往是 以另 一 方 的不 利 点（如 风 险增 大 ）来 换

取 ，而没有对方 的参 与任 何一方 的单边利益都不可能实现 ，这 又应验 了“双赢 ”的说法 。尽管

每一方都希望最 大 限度 地保 护 自己的利益 ，但任 何合 同 的签 订都 是 以双方 的适 度 妥协 为前

提 的 ，所 以交易方 必须 在“保 护 自己”与“可 以被对方 接受 ”之 间寻求 一 种平 衡 。在不 同付 款

条件下买卖双方 的 出发 点可归结 为 ：
                            表 2 买卖双方在不 同付款条件 下 的 出发点

    具 体地说 ，可从 以下几 方 面来分 析 ：

    1. 商业信誉  付 款方式 的选择 在很大程 度上 取 决 于 交 易 双方 的商业 信誉 。如果 双

方长期交往 ，彼此 了解且对 对方充分信任 ，双方 所在 国政府亦无特别 规定 ，就可 以选取快捷 、

简便 、费用低廉 的付款方式 ；否则 ，还是遵从全世界通行 的 习惯 贸易做法 ，以即期跟单信用证

为 妥 。

    2 . 市场 性质  交 易方 的谈 判 能力 除表现 在 价格 、交 货期 等 方 面外 ，也表现 在 付款方

式上 。如果 商 品供不应求 ，或者行情看涨 ，或者是卖方市场 ，卖 方就享有更大 的谈判能力 ，在

付款方式上也有更大 的主动权和决定权 ；相反 ，如果商 品供过 于求 ，或者行情 看跌 ，或者是 买

方市场 ，付款方式 的选 择则更多地依赖于买方 的意 志 。

    3. 贸 易 术语  不 同的 贸易术语 对付 款方 式 的选 择有 不 同的影 响 。 《2000 年 国际贸

易术语解释通则》按交 货性 质 的不 同 ，将 13 种贸易术语分为实质性 交货（实 际交货 ，Physical
Delivery）和象征性交货（推定交货 ，Constructive Delivery）两 大 类 。在 实质性 交货 情况 下 ，卖

方必须在合 同规定地点将货 物交 由买方控制 ，才算是完成 了交货 任务 ，因而装运单 据的交付

不能代替货物 的交付 ，信 用证 或托 收两种付款方式就不适 用 ，因为付 款赎单和承兑赎单都 已

经失去其本来 的控制货物所有 权 的意义 ，它们最多 不过是 赊 账 的变 体而 已。这类 贸易术 语

包括 EXW， FAS， DAF， DES， DEQ， DDU， DDP 等 ，此时最好采 用预先支付或现货现款形式 。

    象征性交货 的最大特点是“凭单交货 、凭单付款 ”，即卖方 以装运单据 的交付代替货物 的

交付 ，买方凭卖方提供 的齐全 、正确 、及 时的单据付款 。此 时 ，只要卖 方在合 同规定 的时间和

地点 ，将货物装 上驶往指定 目的地 的运输工具 ，取 得合 同规 定 的运输 单 据并 交 由买方 ，即履

行 了交货义务 ，哪怕是将货 物交给第一承运人 ，也 视 为完 成 了交 货 。这样 ，双方 的货 物 贸易

实质 上演变为单据交易 ，买 方 通 过 赎 单 取得 对货 物 的所有 权 。FCA， FOB， CFR， CIF， CPT，

CIP 等 6 种贸易术语 即属此类 。从 理论 上说 ，信 用证 和托 收 仅适 用于象 征性 交货 的贸易术

语 ，但 对 FCA 和 FOB 而 言 ，因系买方指 定 承运人 或 派 船接 货 ，卖方 同样需要 提 防买方 与承



运人 或船东合伙诈骗 的事情发生 。

    4. 运输方式  如果货物经由海洋运输，卖方可以通过控制海运提单（物权凭证）进而
控制货物，海运提单也可以成为约束买方付款赎单的有效工具。此时，可以根据具体情况选
用信用证或托收方式收款。但如果货物经由航空、铁路或邮政运输，买方可以凭承运人的到
货通知等提货，卖方发货后取得的单据仅仅是承运人为方便其结汇而签发的凭证，并不代表

单据项下的货物，因此信用证和托收同样是没有实质性意义的，最好采用预先支付形式，尤
其是 在空运情况下 。

    5. 交易金额  大笔交易，买方拥有较大的谈判能力。从理论上讲，买方可以在付款
方式的选择上充分施展自己的影响力，但实际上，此时的买方同时也希望最大限度地保证卖
方严格遵守合同并履行约定义务。对买方而言，大额交易同样意味着较大的风险。因此，本
着平等互利的原则，最好采取信用证方式，这样卖方收汇和买方收货都有较好的保障。当
然，如果是小额买卖，或是样品费、佣金、尾欠（Arrears）等小笔费用，则以电汇、票汇、或光票
托 收 为 宜 。

    6. 国家风 险与政府管制  我 国银行业界一般把非洲 、中东和东南亚 内定 为 高风 险地

区 ，对这些地方 开来 的信 用证 的押汇从严掌握 ；政 府 主管 配 额 、许 可证 的部 门也要 求 国 内进

出口公司在对这些地区的出口贸易中接受以信用证为主的付款方式，以保证收汇安全，对此
我 们 必 须 遵 照 执 行 。

    7. 卖方 的组织结构  如果卖方在买方所在地设有代表处或分 支机构 ，就 可 以更多 地

了解买方 的业务和 资信状 况及其变动情 况 ，督促 、跟 踪买 方 的付 款行 为 ，对 潜 在 风 险尽 早 采

取 防范措施 。此时可 以考虑使用赊账 、承兑交单等方式促进成交 ，扩大销售 ，占领市场 。

    8. 贸易惯例  贸易方之 间长期 以来 业 已形 成 的商业 习惯 ，原则上不 能轻 易 改变 ，否

则会 给对方 带来不便或引起误解 。如 因政府管 制 或其他 原 因需要 改变 ，应 征得对方 理 解并

注意 原则性 与灵活性 的统一 。

                          三 、 对 策 与 建 设

    随着 国际贸易 的迅猛发展 ，尤其是 我 国加入 WTO后将有更多 的企业参与跨 国经 营 ，由

付款方 式引发 的交 易风险更应该 引起 我们 的高度关 注 。希望 中国的有关企业 、贸易公 司 ，特

别是新开展对外 贸易业务 的企业 ，在选择付 款方式 时注意 以下几 点 ：

    1. 初次 成 交  不可轻信 他人 ，最好 采 用 即期信用证付款方式 ，待双方增进 了解 ，彼 此

磨合，形成惯例以后，方可考虑在遵守进出口国有关法律、法规的前提下逐步向托收和汇付
方 式 过 渡 。

    不要 因为信用证操作繁琐 、费用较 高或没有熟练业务人员就轻 易放弃。相反 ，一定要认

真 、仔细地审核并履行信用证 ，做到单单相符 、单证相符 ；要严格按信用证 的条款执行 ，不给一

切不法分子 以可趁之机 ；对通过 中间商开 出的信用证和转让信用证 ，要注重调查 中间商和转让

人的业务情况和资信状况 ，分清责任 ，按规定 的法律程序办事 ；要充分认识信用证 的优越性 ，它

除 了为买卖双方提供 了法律保护外 ，还特别提供 了支付便利和审单保证 ，这具体表现在 ：

     （1）提供 了有独立信用 支持和 明确 的支付许诺 的专 门业务 ；

     （2）通过利用有 别于银行 资金 的银行信 用的方式来满 足买卖双方之 间的支付需求 ；



     （3）与赊销和托 收相 比 ，能够使买方就货物取得较低买价 以及较 长 的支付期 ；

     （4）由于有银行 开 出的不可撤 销信用证来保证付款 ，因而减少或 消除 了商业信 用风 险 ，

卖方不再需要依赖买方 的付款意愿和能力 ；

     （5）减少一定 的换 汇和政治 风险 ，尽管不 一定 能排除这些 风险 ；

     （6）可 能不需要 实 际上 支付 现金 ，因为并 不 一 定 总要 买 方 向开证行 为其 跟 单信 用证 债

务提供担保 ；

     （7）由于有些 卖 主只愿 以预付现 金 或跟 单 信 用证 的方 式 出售 货 物 ，这 就扩 大 了买方 的

供货来源 ；

     （8）买 方得 到保 证 ，信 用证 所要 求 的文件（如果是依据 UCP 规则 出具 的 ）在提示 时 ，必

须符合跟单 信用证 的各项条件 以及 UCP 规则 ；被提示 的文件将 由银行 中熟知跟单信用证 运

作 的人员进 行审查 ；

     （9）买方确信只有在符合跟单信用证各项条件和 UCP 规则时 ，才会将货款付给卖方。

    2 . 开 证 行 问 题   尽 管 跟 单 信 用 证 受 到 了 众 多 法 律 法 规 的 支 持 ，例 如 ：立 法 和 准 立 法

制定 的法律 ，大 陆法 、英美法法典 国家汇编 的法 典 ，判决 法 ，合 同法 ，惯 例法 以及 国际商会 出

版的跟单信 用证统 一惯例（如 UCP 500）等 ，但 切 不 可 以为有 了信 用证 就 万事 大 吉 。尤 其 对

非洲 、中东和东南亚等 地 出 口，开证行或其 指定 银 行 往往 不会 完 全 按 照 国际惯 例 ，于 收到单

证后（在无不符 点情况下 ）7 个 工 作 日内付 款 ，而是 先征 询 申请 人 意见 。一 旦 申请 人 因某 种

原 因不想要 货 ，开证行 还可能与其达成 默契 ，故意挑剔单据 ，吹毛求疵甚 至捏造不符点 ，以使

其拒付“合理化 ”。在受 益人及议 付行 的一再催 付 中 ，开证行也很 自然地站在进 口商一边 ，有

意无 意地捍卫其利益 。

    3 . 正确认识 托收方 式下的风 险  托收归根到底还是依赖于买卖 双方 的商业 信 用 ，银

行仅是 提供服务 ，对 出 口商来 说 ，它既不保证付 款 人 一定 付 款 ，也 不 负责 于单 据 被拒 付 时看

管货 物（除非经适 当授权 ）。更 为严 重 的是 ，在 D/A 方 式 下 ，进 口商先 行 承 兑 汇票 取 得单 据

提货 ，到期再拒付 。尽管 出 口方 可 以凭其承兑 的汇 票追 究其 法 律 责任 ，但若 遇进 口方 破 产 、

倒闭或人去楼空 ，出 口方也 只得望票兴 叹 ，自认 倒 霉 。对进 口商来 说 ，银 行 对 卖 方提 供 的单

据 的真实性 、完整性及 所发货物是否 为合 同项下货物等均不负责 审核 ，因而进 口方承担 了在

不 了解货物真实状 况 的情 况下就付款或承兑 的风险 。所 以 ，托 收对进 出 口双方都有风 险 ，那

种认 为 因有 银行（托 收行 和代 收行 ）的参 与托 收风险就得 以化 小甚至 化解 的看法是非 常错误

的 。为此 ，应注意 以下 两点 ：

    第一 、积极利用托 收方 式下 的保付代理业务 和 出 口信 用保 险 ，尽 可能规避 风险 。

    第 二 、谨 慎 使 用 托 收 ，避 免 上 当 受 骗 。以 印 度 为 例 ，2000年 中 印 双 边 贸 易 总 额 为

291 421万 美 元 ，其 中 中 国 出 口 156 073 万 美 元 ，进 口 135 348 万 美 元 ，分 别 比上 年 增 长

46 .61% 、34 .32% 和 63 .91%（资料来 源 ： 《2001 年 中国统计 年鉴》）。现在 ，印度 已成 为 中国

在南亚地 区最大 的贸易伙 伴 。但在 贸易迅速发 展 的 同时 ，也 不 乏 利 用托 收方 式 进行 的诈 骗

案 。近年就有多 家 中国公 司置 国家有关部 门的规 定 于不顾 ，片面 听信 买方 的花 言巧语 和 种

种借 口（当然 客观上也 可能 出于与 国 内同行 竞争 的需要 ），接受 D/P、D/A，因而造成 巨大 的经

济损 失 。因为在托 收方式 下 ，“货 到地头死 ”，主动 权 掌握在 进 口商 手里 ，加之 当地 的市 场在

不断变化 ，进 口政策 也时有调整 ，有 些进 口商 ，特别是一些 中小商业公 司 ，随时 以各 种借 口不

履约 。更有一些 不法进 口商 ，货 到 目的地 后 以种 种 理 由不 赎 单 提 货 ，并 以此 要 挟 我 出 口公



司 ，无理 强 迫我方一再 降价和将付款方式 由 D/P 即期改为远期或 由 D/P 改为 D/A，以达到 以

极低 的价格买 到货物甚至完全侵吞货物 的 目的 ，这必须 引起我们 的高度重视 。

    4. 注意研 究新情 况 ，以灵活 多样 的付款 方 式 扩大 成 交  例 如 ，韩 国是 我 国丝 绸及 其

制成 品、纺织 品的主要 出 口国之一 。近年来 ，韩 国客户 纷纷在上海 、江浙一带设立代表处 ，培

育 自己的货 源基 地 ，国 内有实力 的大公司 、大工厂也在 汉城设立 办事处 ，努力 开拓韩方市场 。

在 双边 贸 易 中 ，逐渐形 成 了一 种新 的贸易方 式 ：卖方 先把 货 发到 韩 国 ，存放 在保税仓 库 、承

运人仓 库或货代仓库 中 ，然后分期分批销售 。一 旦 成 交 ，客户 即开 出信 用证 ，并于传真 给我

方信 用证 副本 的 同时要 求 提货 ；或 者 用 电汇 方 式 付 款 ，要 求 我方 凭 电汇底单（Banker ' s Re-

ceipt）（一 般 用 传 真 传 送 ）即予 放 货（Surrender）。对 这 种 保 税 仓 库 贸 易（Bonded Warehouse
Trade， B.W.T. ）或类似性质 的交易 ，卖方 不 可一 概拒 绝 ，但应 认 真 审 核 ，严格把关 ，规 范运

作 ，尽 量 减 小 风 险 。

    又如 ，尼泊 尔政府对外 贸和外汇实行严格 管 制 ，规定 所 有进 口必 须 凭信 用证 支付 ，但许

多 客 户 为 逃 避 监 管 而 经 常 安 排 从 香 港 、印 度 等 地 电 汇 部 分 预 付 款 ，待 货 物 装 运 后 再 以 信 用 证

从 国 内进行 余款支付 。只要我们 能确认 已收讫预付 款 ，这就是 可 以接受 的 ，而且发货 的前提

只能是 预付款 已经到账 ，切 不 可在 预付 款没 有 把 握 的情 况 下 出运 货 物 ，更不 可 改 成先 L/C
后 T/T 支付余 款 。

    5 . 本 着公 平合理 的原则 ，综合使用各种付款方式  尤其对大 笔 交易 ，如机 电产 品、成

套设备 、工程项 目等 ，可 以通 过 银 行 开立 预付 款 保 函（Advance Payment Guarantee），先要 求

对方 电汇部 分合 同金额 ，待交货后 以即期信 用证 支取 主要货 款 部 分 ，一旦设 备安装 、调试 完

毕或投产 以后 ，再凭光 票托 收尾欠 。这种综合使用银行保 函、汇付 、信 用证和托收的方式 ，对

有关各方 较 为公平 ，容 易被接受 ，但也要注意 ：

    第一 ，研究有关 国家关于 贸易和外汇管 制 的政 策 、法 律 、法 规 。 比如 ，关 于预付 款保 函 ，

我 国 银 行 的 反 担 保 一 般 规 定 ：受 益 人 必 须 在 我 方 预 付 款 保 函 过 期 之 日或 之 前 提 出 索 赔 要

求 ，否则 ，保 函将 自动作废 。保 函过期后 ，请受 益 人 退 还 正本 注销 ，但 不论 正本退 回与否 ，保

函 过 期 我 反 担 保 行 都 将 自动 免 责 。

    但 约旦 法律规定 ，凡是开 给约旦 政府或 准政府部 门的保 函 ，即使保 函中列有 明确的效期

约定 ，如果 到期后保 函未被退 回注销 ，则保 函依 然 被认 为是 有 效 的 ，受 益人依 然 可能在保 函

项下行使 索赔权 。因此 ，对 申请人及反担保行来说 ，保 函一旦到期 ，除非合 同尚未执行完毕 ，

合约双方仍 有意保 留保 函的情况之外 ，一般均应立 即要求受益人及 时退 回保 函正本 ，或要求

受益人 出函声 明保 函无效 ，否则 ，不仅保 函项下 的风 险犹 在 ，而且 办理 保 函转 开业务 的约旦

银行 也会继续对 我反担保行或 申请人 收取 费用 ，直 到保 函的正本 被收 回为止 。

    第二 ，合理规定各种付款方式 的收款 比例 。要 使 预付 款 起 到 融 资 和约束 买方 的双 重作

用 ，其 比例一般 不应低 于合 同金额 的 30% ；光票 托收的尾欠 比例 以不超过 20% 为宜 。

    第 三 ，注意各种付 款方式 在操作程序 、公平 性 、合 理 性 、费用 、风 险上 的相互衔接 和互 为

补充 ，充分 发挥综合使 用的系统效应 。

    6 . 建 立业务关 系之前  很重要 的是 买卖双方 自己都要 对对方 进行 资信调查 ，了解有

关 资信和 商誉情况 ，因为付 款方式无论多 么保 险 ，也有 赖 于 有关 方 面（包括 商人 、银行 、承运

人 、货 代 等 ）的 诚 信 与 合 作 。

                                                        （作者单位 ：西南交通大学 ）


